РАЗДЕЛ V. КРИТЕРИИ ОЦЕНКИ ЗАЯВОК НА УЧАСТИЕ В ЗАКУПКЕ

Порядок оценки и сопоставления заявок на участие в запросе предложений в электронной форме

1. Оценка заявок на участие в запросе предложений в электронной форме осуществляется комиссией по осуществлению закупок (далее – комиссия) в целях выявления лучших условий исполнения договора в соответствии с критериями, их содержанием и значимостью, установленными в закупочной документации.
Оценка заявок производится с использованием не менее 2 критериев оценки заявок. Сумма величин значимости критериев оценки заявок, установленных в документации о закупке, составляет 100 процентов. Коэффициент значимости конкретного критерия равен величине значимости такого критерия в процентах, деленному на 100.
При оценке заявок применяются следующие термины, установленные в Правилах:
"оценка" - процесс выявления в соответствии с условиями определения поставщиков (подрядчиков, исполнителей) по критериям оценки и в порядке, установленном в документации о закупке в соответствии с требованиями настоящих Правил, лучших условий исполнения договора, указанных в заявках (предложениях) участников закупки, которые не были отклонены;
"значимость критерия оценки" - вес критерия оценки в совокупности критериев оценки, установленных в документации о закупке в соответствии с требованиями настоящих Правил, выраженный в процентах;
"коэффициент значимости критерия оценки" - вес критерия оценки в совокупности критериев оценки, установленных в документации о закупке в соответствии с требованиями настоящих Правил, деленный на 100;
"рейтинг заявки (предложения) по критерию оценки" - оценка в баллах, получаемая участником закупки по результатам оценки по критерию оценки с учетом коэффициента значимости критерия оценки.
Итоговый рейтинг заявки (предложения) вычисляется как сумма рейтингов по каждому критерию оценки заявки (предложения).
Победителем признается участник закупки, заявке (предложению) которого присвоен самый высокий итоговый рейтинг. Заявке (предложению) такого участника закупки присваивается первый порядковый номер. В случае если итоговый рейтинг двух или более заявок будет одинаковым, победителем закупки признается участник, заявка на участие в закупке которого поступила ранее других заявок. 
Заявки на участие в закупке оцениваются исходя из критериев:

	Номер 
критерия (подкритерия)
	Критерии оценки 
заявок на участие в конкурентной закупке
	Значимость критериев в баллах
	Значимость критериев в процентах

	1.
	Цена договора
	40
	40%

	2.
	Квалификация участника (наличие у участника закупок опыта поставки аналогичных товаров)
	20
	20%

	3.
	Срок поставки товара
	20
	20%

	4.
	Статус участника (наличие у участника закупки статуса «производитель / официальный дилер производителя»)
	20
	20%

	Сумма значимости критериев оценки заявок на участие в конкурентной закупке
	100
	100%



I. Стоимостные критерии оценки заявок:
Критерий 1: Цена договора (в денежных единицах)
[bookmark: _Hlk92958610]Значимость: 40% (коэффициент значимости критерия 0,4)

При оценке заявок по стоимостному критерию лучшим условием исполнения договора по указанному критерию признается предложение участника с наименьшей предложенной в заявке на участие в запросе предложений в электронной форме ценой договора. Цена договора указывается в российских рублях. Рейтинг участника закупки по критерию определяется исходя из сравнения цены договора (не превышающей начальной (максимальной) цены договора), предложенной участником, с ценами договора, предложенными другими участниками закупки, и с начальной (максимальной) ценой договора, установленной закупочной документацией.

Порядок оценки заявок по критерию: 
Количество баллов, присуждаемых по стоимостному критерию оценки «Цена договора» (Rai), определяется по формуле:  
Rai = (Amin / Ai)*100*40%
где Amin – минимальное предложение из предложений по критерию оценки, сделанных участниками закупки; 
Ai – цена, предложенная i-м участником закупки.

II. Не стоимостные критерии оценки заявок:

Критерий 2: Квалификация участника (наличие у участника закупок опыта поставки аналогичных товаров)
Значимость: 20% (коэффициент значимости критерия 0,2)

Предмет оценки: оцениваются сведения о наличии у участника закупки успешного опыта поставки товара по контрактам/договорам (в рублях), сопоставимого характера и объема, предусмотренных предметом закупки за последние 3 (три) года, предшествующих дате окончания срока подачи заявок на участие в настоящей конкурентной закупке, на основании исполненных государственных и (или) муниципальных контрактов и (или) гражданско-правовых договоров. Принимаются к оценке контракты/договоры, исполненные без нарушения сроков, качества товаров/работ/услуг и иных условий контрактов (договоров) участником закупки, а также без применения к такому участнику закупки неустоек (штрафов, пени), отсутствие судебных разбирательств или решений, вынесенных не в пользу участника закупки по поставке товара сопоставимого характера и объема.
Предоставленные данные подтверждаются следующими документами:
а) копиями государственных и (или) муниципальных контрактов и (или) гражданско-правовых договоров, соответствующих следующим требованиям:
- участник закупки по каждому такому договору, контракту выступает Поставщиком;
[bookmark: _Hlk93315411]- предметом каждого такого договора, контракта является поставка аналогичного товара на сумму не менее 100% от НМЦД;
 - каждый такой договор, контракт заключен за 3 (три) календарных года, предшествующих дате окончания срока подачи заявок на участие в настоящей конкурентной закупке;
б) копиями дополнительных соглашений к каждому такому договору, контракту в случае внесения в них изменений (при наличии);
в) копиями документов о приемке товара/работ/услуг в полном объеме по каждому такому договору, контракту. Документом о приемке товара/работ/услуг по контракту (договору) является документ, оформление которого предусмотрено условиями контракта (договора) при приемке товара/работ/услуг.
Копии указанных документов должны быть представлены в полном объеме со всеми приложениями и дополнениями, являющимися их неотъемлемой частью. Указанные выше документы должны быть оформлены в соответствии с требованиями законодательства, если такие требования предъявляются к их оформлению, в том числе должны иметь необходимые для их идентификации реквизиты. Копии актов о приемке поставленного товара должны содержать все обязательные реквизиты, установленные частью 2 статьи 9 Федерального закона «О бухгалтерском учете».
Фактической датой выполнения контракта (договора) считается дата подписания акта (актов), подтверждающего (-их) фактическое исполнение контракта (договора) в полном объеме.
Примечание: копией документа является экземпляр документа, полностью воспроизводящий информацию подлинника документа (то есть содержащий полные четко читаемые копии всех страниц документа, включая приложения).
В целях систематизации информации о количестве заключенных и исполненных контрактов/договоров рекомендуется формировать сведения о каждом контракте/договоре в единый файл, который должен содержать: один контракт/договор + акт(ы) о приемке товара/работ/услуг и пр. Один файл = контракт/договор + акт(ы) о приемке товара/работ/услуг и пр. Наименование файла должно содержать порядковый номер договора в соответствии с формой Раздела VI закупочной документации, а также указание на Заказчика (контрагента) по такому контракту/договору.

Порядок оценки заявок по критерию:
Количество баллов, присуждаемых по критерию оценки «Квалификация участника» (Rci), определяется по формуле:
Rci = (Ri / Rmах)*100*20%
где Rmах – максимальное значение показателя по данному критерию среди всех участников закупки; 
Ri – значение показателя участника закупки.
Оценка в «0» баллов будет присвоена:
- участнику, который не имеет опыта сопоставимого характера и объема;
- в случае, если участник закупки указал сведения о контрактах/договорах в составе заявки, но не представил в составе своей заявки документы (копии документов), подтверждающие предоставленные сведения о наличии опыта по успешной поставке товара, аналогичных предмету закупки за указанный период, в т.ч. предоставления документов, оформленных ненадлежащим образом (отсутствие печати, подписи уполномоченных лиц, нечитаемый электронный образ бумажного документа и др.), несоответствия документов требованиям, установленным для оценки по настоящему показателю.
[bookmark: _Hlk97319797]
Критерий 3: Срок поставки товара
Значимость: 20% (коэффициент значимости критерия 0,2)

Единица измерения срока (периода) поставки товара с даты заключения договора: день.
Максимальный срок поставки товара – 45 дней с момента заключения договора.
Минимальный срок поставки для целей оценки заявок принимается равным – 7 дней.

Порядок оценки заявок по критерию:
Количество баллов, присуждаемых по критерию оценки «Срок поставки товара» (KБДi), определяется по формуле:
KБДi = (Кmin/Ki)*100*20%
где: Кmin – минимальное значение срока поставки из всех предложенных участниками закупки; 
Ki – срок поставки, предложенный участником закупки, заявка (предложение) которого оценивается. 

Критерий 4: Статус участника (наличие у участника закупки статуса «производитель / официальный дилер производителя»)
Значимость: 20% (коэффициент значимости критерия 0,2)

Порядок оценки заявок по критерию:

	Статус участника
	Количество баллов
	Документы, подтверждающие статус участника

	Производитель (официальный дилер производителя)
	100 баллов
	Письмо (декларация) в свободной форме либо копии документов от завода-производителя, подтверждающего дилерство по каждому производителю предлагаемого к поставке товара

	Участники, не являющиеся производителями либо официальными дилерами производителя
	0 баллов
	



Количество баллов, присуждаемых по критерию оценки «Статус участника» (Kci), определяется по формуле:
Kci = Ki*20%
где Ki – значение показателя участника.

Оценка производится на основании сведений и документов, указанных и представленных участником закупки в рекомендуемых формах Раздела VI закупочной документации.

При отсутствии сведений по какому-либо критерию (подкритерию) – по данному критерию (подкритерию) присваивается балл, равный нулю.

